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プロジェクトマネジメント入門

Project+実践コース

ネゴシエーション研修～ 勝負の交渉からWin/Winの関係を作る交渉へ ～

顧客先、職場ですぐに実践できる”対人能力強化研修”

論理的思考を養う”ロジカルシンキング研修”

 ITSS対応コース

創造的視点を養う”問題解決研修”
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営業スキル強化研修

提案書作成研修

書いて覚える！販売管理入門

財務会計の基礎～決算書ドリル～

情報技術基礎研修

ビジネススキル基礎研修
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