
日数・講師派遣料

� 一流ビジネスマンの条件として必要な「図解力」を、
その原理・原則とスキルを体系的に学びます

� お客様に伝えたい事を「ちゃんと伝えたい」
営業・エンジニアの方

9:30～17:30

時間

315,000円（税込み）1日間

日数 金額

� 別途交通費（実費）及びテキスト代をいただきます
� 開催人数は最大12名とさせていただきます

受講の目的 受講対象

講座のポイント

前提条件

講師

私塾 寺子屋.
塾頭

大竹 佳憲

■ 実績

■ 略歴

世界的FSPコンサルタント、ブライアン・P・ウルフ氏とも親交が深く、日本における
FSPの伝道師・コンサルタントの第一人者とされ、多くの講演と企業の指導に当たる。
ペンネーム「越後七平」で各誌寄稿（日経情報ｽﾄﾗﾃｼﾞｰ、販売革新、商業界 他
著書に「ロイヤル・カスタマー経営」、「TESCO・顧客ロイヤルティ戦略」他がある

日本NCR㈱に入社。社後２２年間にわたり、コンピュータ、POSシステムの営業で活躍。
その後、本部戦略企画・マーケティング部門担当を経て、総合教育本部で企業内外
の教育研修・セミナー講師を担当
日本ＮＣＲ㈱を定年退職後、同社の営業パーソン・SE教育研修を継続受託個人事業
主として「私塾･寺子屋．」を設立。教育研修・ＦＳＰセミナー講師

� 現代ビジネスマンの必須スキルとしての理解と認識
� 見えないバリューの視覚化のための図解の基礎の理解と習得
� 図解によるロジカルシンキングの習得
� 「KJ法」によるアイデアの抽出・整理・表現のスキルの習得
� デジタルプレゼンテーションの基本の理解・習得

図解入門
～図で理解し、考え、伝える技法～



コース詳細

■オリエンテーション

■「第一章：Solution Businessと図解」（講義）
人間の記憶･理解･発想のメカニズム （右脳と左脳）
知覚機能別情報処理量
ビジネスマンの３大仕事の場面とは？（企画･創造、思考･理解、伝達･表現）
図解のメリット・効果

■「第二章：図解力を高めるために必要なスキル」（講義・WS）
図形要素の使い方と図解のパターン、目的にあった図とグラフの作成
業務フロー、図解５つの鉄則、ビジュアル化のテクニック

■「第三章：図解による思考力の向上」（講義・WS）
VTR教材：「考える技術」（ビジネスに生かす論理思考）：帰納／演繹
実践スキル１：論理思考（ロジカル・シンキング）の手法・要素／構造／機能、

MECE、３C分析、マインド・マップ、SWOT他
実践スキル２：図で読み解く、図で理解する
実践スキル３：創造的思考・コンセプトを創る・概念の操作

■「実践！ＫＪ法入門」（講義・WS）
ポストイット利用の「ＫＪ法」のステップ
実技：ＫＪ法

■まとめ、アンケート

図解入門
～図で理解し、考え、伝える技法～


